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Importation, négoce et réparation de matériels hydrauliques BtoB
Postée le 07/10/2025

Description générale

Fiche d'identité de la société

Forme juridique : SAS
Ancienneté de la société : Plus de 10 ans
Localisation du siége : Val d'Oise, lle-de-France, France

Résumé général de I'activité

Société spécialisée dans l'importation, le négoce et la réparation de matériels hydrauliques,
bénéficiant d'une forte notoriété sur son marché.

Importation et distribution de matériel hydraulique (clients BtoB) - pompes - vérins - cerveaux
distributeurs.

L'entreprise dispose d'un SAV externalisé, d'un bureau d'études intégré et d'un site marchand.

Chiffre d'affaires 80% en France, 20% a I'étranger aupres d'un portefeuille de clients solide et
récurrent.

En plus

La société travaille a I'export

A propos de la cession

Type de cession envisagée : Majoritaire
Raison principale de la cession : Départ a la retraite

Eléments chiffrés




En k€/année 2022 2023

2024

2025

CA

1350

Marge brute

EBE

90

Résultat exploitation

Résultat net

Nb. de personnes

Position / concurrence

Positionnement par rapport au marché
Non précisé
Concurrence

Non précisé

Points forts / faibles

Points forts
L'entreprise dispose d'un bureau d'études.
Equipe de dépannage.

Catalogue en ligne.

Complément d'information

Eléments complémentaires

Prix de cession souhaité : 434 k€

Apport en fonds propres minimum pour se positionner sur le dossier : 140 k€ k€

Compléments, spécificités

Stock disponible pour répondre a la demande d'une valeur de 300 k€.




Le cédant qui souhaite prendre sa retraite propose un accompagnement transitionnel.

Profil de repreneur recherche

Personne physique

Complément sur le profil de repreneur recherché

Cible idéale pour un repreneur alliant appétence technique et développement commercial.

Cette reprise est également une opportunité pour un investisseur ou un professionnel du secteur
souhaitant se développer.

Activité a I'export importante.
Une bonne maitrise des langues est recommandée.



