fusacq

CV repreneur : 299692

Son profil / parcours

Il habite :

Age :

Sa formation :

Parcours professionnel :

Ses compétences :

Nanterre

49 ans

Ingénieur Mécanique spécialisé en Conception de produits & Design
Industriel.

Chef de projet en BE mécanique, j'ai développé des systemes pour le
secteur de la défense, avant de devenir responsable client export.

Fort de 23 ans d'expérience dans la défense en tant qu'Ingénieur Chef de
Projet High Tech, j'ai piloté des projets stratégiques d'envergure,
notamment en Arabie Saoudite pour la création de la Garde Nationale.

Ces responsabilités m'ont permis de mesurer l'impact et la valeur d'une
gestion efficace et visionnaire.

Fort de cette expérience, j'ai décidé de créer ma holding et afin de diriger
plusieurs sociétés foncieres tout conciliant mes activités d'AMO pour des
projets d'envergure.

Mon patrimoine s'éléve a prés de 800 k€ avec une trésorerie de 100 k€ et
mon profil est rassurant pour les banques et organismes de financement
qui pourront m'accompagner.

Fort de 20 ans d'expérience en gestion de projets industriels et en
commerce B2B a l'international, j'apporte une capacité structurée a piloter
la performance, sécuriser les opérations et développer des partenariats
durables. Mon profil trilingue et orienté résultats me permet également
d'identifier rapidement des leviers de croissance et d'ouvrir de nouveaux
marchés.

Société recherchée

Titre société recherchée : Société humaine et stratégique

Secteurs d'activite recherches : Commerce et distribution , Industrie traditionnelle et

agroalimentaire , Batiment / Travaux publics , Services aux
entreprises , Immobilier , Services aux collectivités , Services a
l'industrie , Grossistes , Metallurgie / Travail des métaux et
Second ceuvre




Description société recherchée :

Localisations recherchées :

Valorisation recherchée :

Montant de son apport :

Dans sa démarche le repreneur
estouverta:

Je recherche une entreprise rentable pour me permettre de
maintenir mon niveau de vie tout en relevant des défis
stratégiques pour développer son activité en France et, si
possible, a I'international.

Je souhaite mettre a profit mon expérience en gestion de
clients et de fournisseurs a I'export en anglais, ainsi que ma
double nationalité franco-portugaise, idéalement pour
collaborer avec des pays lusophones.

lle-de-France (12) , Portugal (351)

1000k€ a 1500k€

150k€

- Une reprise totale seul ou avec un ou des associés déja
identifiés



